
Diese Landingpage ist optimiert hinsichtlich:
•	 Einem klaren, konkreten Titel sowie einem ergänzen Subtitel, der den Mehrwert für 

den Nutzer verdeutlicht.
•	 In einem Kurztext wird der Zielgruppe erklärt, warum dieses Angebot (also das E-Book 

zum Thema Pinterest) so wertvoll für sie ist. 
•	 Anhand einer kurzen, übersichtlichen Liste kann sich der Nutzer ein Bild davon ver-

schaffen, was im Angebot enthalten ist.
•	 Über ein Formular werden die notwendigsten Informationen abgefragt (Nach dem 

Prinzip „so viele wie nötig, so wenige wie möglich“).
•	 Die Navigation der Webseite sowie ausgehende Links wurden entfernt. Durch die Re-

duktion möglicher Alternativen wird dem Nutzer die Handlungsentscheidung erleich-
tert.

•	 Ein Bild visualisiert das Angebot.

Weitere Optimierungsmöglichkeiten:
•	 Die Ergänzung von Social-Share-Buttons, sodass Nutzer das Angebot teilen können.
•	 Die Ergänzung von »Testimonials«, also Stimmen von Nutzern, die dieses Angebot 

bereits wahrgenommen (und davon profitiert) haben.

Copyright © 2015 Robert Weller / Michael Firnkes. Aus den Buch »Blog Boosting« (mitp Verlag).
Download unter www.toushenne.de/blog-boosting.html.
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